" FONDO
== emprender L Buscar

= @ Solo lectura: estado de este registro: Completado

@ Inicio & 2 O Actualizar @ Comprobaracceso  HY Proceso B Agregaralacola [ Detalles del elemento .. 2 Fluyjo : & Compartir v
(® Recientes '
57 Anclado 4 Reunién de Seguimiento : Guardado Jaider Curielde Luque  \/

Propietario
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l Actividades REGISTRO DE ACTIVIDADES  Relacionados

& Acelerador de ventas [P s PO ue uepY Asesoria

¥ pancles Asunto * Reunién de Seguimiento

Clientes Regional * o 44 Guajira

Cllentes Centro * [ 44-Centro Industrial y de Energjas Alternativas

R Contactos

Informes 9222
Servicios
&  Cliente Potencial Orientador = jcurielde@sena.edu.co
0] Oportunidad
Nombres .

Documentacion y material Jaider
adjunto .

! Apellidos Curiel Deluque

[@ Resultados

Documentacion de v...

Actividades de clientes

Datos de asesoria
=1 Orientaciones y entr...

Cliente / UP * Hostal Liwa Kashi Contacto " ESTIVENSON DANIEL RODRIGUEZ
Tipo de contacto “ Enla empresa (cara a cara) Tipo de sesion “ Seguimiento
Canal de atencion * Presencial Programa * Emprendimiento
Area de asesoria * Plande negocios Asesoria para * Fortalecimiento
Sociedades BIC * No Ayuda adicional “ Asistencia Gerencial
Economia popular * No Economia campesina * No
Fecha realizacion *20/11/25
7:00 AM

Tiempo 2,5 horas

2,50
Notas

Antecedentes del cliente

Resumen de lasesionde  *  g| 4ia 20 de noviembre de 2025, a las 7:00 a.m., se efectud la sesion de revision con el Hostal Liwa Kashi

asesoria en el contexto del Programa de Fortalecimiento Empresarial. Esta supervision abarcé las actividades
desarrolladas entre el 15 de octubre y el 15 de noviembre de 2025, y confirmé que la compahia llevé a
buen término todas las iniciativas planificadas. En lo concerniente a la expansion de su red de contactos,
se identificaron exhaustivamente diversos potenciales aliados estratégicos, incluyendo agencias de
viajes, operadores turisticos y escuelas de idiomas. Ademas, se disefié un modelo de convenio de
alianza que detalla de forma precisa los beneficios y responsabilidades compartidas. En el area de
inteligencia de negocios, el hostal investigé e instalé una utilidad de analisis de datos de mercado para
comprender las dinamicas y tendencias imperantes del sector. Complementariamente, en la esfera de las
operaciones digitales, se instald y se puso en servicio un chatbot dentro del sitio web, con el objetivo de
absolver consultas habituales y optimizar el proceso de reservacion.
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